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DIRECTION COMMERCIALE /  CENTRES DE PROFITS.  
Services B to B   

 
 
COMPÉTENCES SPÉCIFIQUES 
 
 Management opérationnel et Développement commercial de centres de profits de différentes tailles. 
 

Effectifs gérés : de 5 à 200 personnes. 
Responsabilité CA : de 200K à 10 Millions d’Euros. 
 

 Création, lancement et développement d’Activités (Services, Conseil, Internet) 
 

 Encadrement d’équipes pluridisciplinaires (Commerciaux, Consultants, Techniciens,...) 
 

 Connaissance de l’entreprise et des systèmes d’informations. (20 ans en SSII). 
 

 Connaissance du marché espagnol (>20 ans en Espagne). 
 

 Formation TQM (Total Quality Management), comme participant et animateur. 
 

 Langues :      Français : Langue maternelle 
                      Espagnol : bilingüe 

              Anglais : courant 
              Catalan : basique 

 
  
 

EXPERIENCE PROFESSIONNELLE 
 
 
Depuis 11/2004:                                                                                         NOVATIVE (Lyon/Barcelone) 
 

Conseil et Services aux Entreprises. 
 

Directeur Associé 
 

Fondateur et gérant de NOVATIVE (www.novative.fr) société de Conseil, Services et Assistance aux Entreprises (PME/PMI, 
Grands Comptes) spécialisée dans les domaines suivants :  
 

 Conseil et Support Commercial. 
 Intérim Management et Sélection de Personnel. 

 
 
 

2003-2004:                                                                                                       DCS Easyware (Lyon) 
 

S.S.I.I.    Société de Services et Ingéniérie Informatiques. 
 

Directeur Agence Régionale 
 

Activité : Prestations de Conseil, d’Infogérance et d’Assistance technique (Régie, Forfait). 
Responsabilité des opérations (Management, développement commercial,  organisation et gestion des ressources techniques)  
sur les régions : Rhône-Alpes, Auvergne et Bourgogne. 
 
 
2001-2002:                                                          Tcpdesign / STIMACT Consulting   (Barcelone) 
 

 Consultoría y Servicios Informáticos 
 

Directeur Associé 
 

Lancement des activités de Tcpdesign (Prestations de Services Internet) et STIMACT Consulting (Prestations de 
Conseil et Support commercial). 
 



 
 

1997-2000:                                                                                          SERESCO S.A. (Barcelone)     
Consultoría y Servicios Informáticos 
 

Directeur délégué  
 

Création et lancement du nouveau Centre de Services de SERESCO à Barcelone. 
Management et développement (aspects: commerciaux, techniques et économiques) de l’ensemble des activités pour la 
Catalogne. (Consulting, Sistemas Integrados de Gestión Empresarial/E.R.P., Outsourcing aplicativo). 
 
 

 

1990-1996:                                                                                                 ADP/GSI (Barcelone) 
 Ingeniería y Servicios Informáticos 
 

Directeur Général Division SGP 
 

Activité : Prestations de Services / Outsourcing (BPO) et vente de progiciel  Paie et Gestion des Ressources 
Humaines 
Responsabilité pour tout le territoire Espagnol de la Division Sistemas de Gestión de Personal  (S.G.P.) 
 
 Effectif de la division :  45 personnes (Commerciaux, Ingénieurs Applications, Développeurs, Administratifs...) 
 Implantations : Agences de Barcelone et Madrid. 
 Marché : Moyennes et Grandes entreprises (effectif > 200 employés) 
 CA (1996) : 700 MM Ptas. 
 
 
 

1982-1989:                                                             GSI  DIVISION PAIE ET G.R.H. (Paris) 
S.S.I.I.    Société de Services et Ingénierie Informatiques. 
 

Activité : Prestations de Services / Outsourcing et vente de progiciel  Paie et Gestion des Ressources Humaines 
 
 

1987-1989:     Directeur d’Agence. (Grands comptes Industrie.)  
1985-1986:     Responsable des Ventes  (Grands comptes) 
1982-1984:     Ingénieur Commercial (Grands comptes) 
 
 
 

1980-1981:                                                                                   BURROUGHS S.A. (Paris)   
Constructeur Informatique  
 

Ingénieur Commercial 
  

Commercialisation de Solutions Informatiques (Hardware et Software) de Gestion. 
(Facturation, Comptabilité, Stocks, Paie GRH,...) 
 
 
 

1979:                                                                                              S.A.M.U. AUCHAN (Paris) 
Grande Distribution 
 

Chef du département électroménager 
 

 Achats, opérations de promotions, et animation en surface de vente. 
 CA (1979)    :     12,4 MM de Francs. 
 
 
 
 
 

FORMATION  
 
 Maitrise de Gestion des Entreprises (1978) 

Université Paris XII (Val de Marne) 
 
 Licence de Sciences Economiques (1977) 
        Université Paris XII (Val de Marne)  

  


